Allegato al punto 2.3 del modulo di domanda
STIMA DELLA DOMANDA - DELL’OFFERTA 
E
 SOSTENIBILITA’ ECONOMICO FINANZIARIA 
DOCUMENTO DA RIEMPIRE A CURA DEL SOGGETTO GESTORE
1 Analisi tecnica del Servizio e Identificazione della domanda di mercato
1.1 Descrizione del servizio/i che il soggetto gestore intende offrire 

(Max 20 righe) Descrivere le caratteristiche del servizio/i e le modalità di erogazione commercializzazione e marketing dello stesso ad un potenziale cliente.
1.2 Analisi del valore: descrizione della domanda

(Max 40 righe) Descrivere quali bisogni soddisfa, i clienti target,  ed il valore avranno aggiunto creato.

1.3 Contenuto innovativo del servizio
(Max 40 righe) Spiegare in cosa consiste il carattere innovativo del sevizio, qual è il differenziale rispetto a soluzioni alternative, quali sono i vantaggi e quali le limitazioni. 

1.4 Tecnologie o metodologie alla base del servizio. 

(Max 50 righe) Indicare le tecnologie o metodologie specifiche su cui si basa il servizio/i proposto/i.

2 Analisi del Mercato 

2.1 Inquadramento del mercato di riferimento 

(Max 10 righe) Quantificare in valore, volume ed estensione, il  mercato attuale e potenziale di riferimento . 

2.2 Struttura del mercato

(Max 50 righe) Descrivere la segmentazione del mercato di interesse e quantificare il numero di soggetti potenzialmente interessati all’acquisto del servizio.

2.3 Manifestazione temporale della domanda di mercato

(Max 15 righe) Descrivere se il mercato è già potenzialmente interessato alla soluzione proposta o se l’interesse è legato a qualche evoluzione prevista. In quest’ultimo caso descrivere i tempi e le probabilità di tale evoluzione.

2.4 Analisi di scenario

(Max 15 righe) Descrivere come si prevede che possa evolvere il mercato, quale tipo di concorrenza potrebbe emergere e quali cambiamenti potrebbe presentare la domanda. 

3 Programma di trasferimento di conoscenze e competenze tecnologiche da parte del soggetto gestore
3.1 Tempistica
Rappresentare il progetto con un diagramma temporale lineare (diagramma di GANTT) 
3.2 Attività di trasferimento tecnologico previste nel 2011 
3.3 Attività di trasferimento tecnologico previste nel 2012 

3.4 Attività di trasferimento tecnologico previste nel 2013 

3.5 Attività di trasferimento tecnologico previste nel 2014

3.6 Scelta del modello di business

(Max 40 righe) Descrivere la modalità, lo schema generale con cui si intende operare, realizzare e rendere disponibile il prodotto sul mercato / erogare il servizio al cliente.

3.7 Planning dell’attività commerciale

(Max 10 righe) Indicare come si intende raggiungere il cliente e presidiare il processo commerciale. 

3.8 Verifica dello stato di avanzamento delle attività
Descrivere le modalità che si intendono adottare per controllare lo stato di avanzamento del Programma e la sua congruenza rispetto al piano di lavoro previsto. 
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